《营销方法论及实训》课程介绍

课程名称：《营销方法论及实训》，2.5学分
开课教师：刘瑶、胡成军（外聘）、代敏（外聘）
选课对象：09级会电专业
课程目标：本课程是按企业标准进行“应用&营销”方向培养的限选课之一。通过本课程的学习，让学生掌握营销的基本策略、方法、流程，能书写相关的文档。具备在企业运用ERP系统营销的基本知识与技能，参与企业进行ERP营销实践。
课程内容：

   1、营销方法论：主要讲解区域市场分析、厂商以及竞争分析、软件选型与招投标、商机挖掘、客户拜访、商务谈判等相关知识与技能。
   2、营销方法论实训：此部分由企业专家指导学生参与市场活动，完成财务信息化营销实务、销售漏斗管理、商务谈判等实训活动。
备    注：本课程所需的基础为市场营销、管理软件应用、ERP原理等课程的知识与技能。
