
《促销基础》课程介绍
课程名称：促销基础

开课教师：工商管理系 董程

选课对象：2009级营销专业

课程目标：通过本课程的学习，使学生掌握促销的基本知识、基本理论、基本方法、基本技能以及促销工作的策划、组织和开展等内容，具备从事促销策划、促销实施、促销费用和人员管理以及促销效果评估工作所需的基本知识。
课程内容：1、促销职业认知：了解促销的产生和发展、对象、职能、种类、基本方法，以及促销给社会带来的作用；
2、促销基本理论：掌握促销的作用、内涵、类型；

3、促销实务：掌握促销活动控制操作流程、促销方式；

4、促销策划方案的编写：掌握编写促销策划方案前所需做的准备工作以及促销策划方案的格式、内容。
备注：本课程所需基础为市场营销、广告实务、推销与谈判、商务沟通等课程的知识与技能。


